WONINGEN DIE "ONLINE™

TE KOOP STAAN

“Daadwerkelijk te koop of zijn het lead generators?”
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STATISTIEKEN

Source statistieken: Botobi platform 2023-2024
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Source statistieken: Botobi platform 2023-2024
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3 TE KOOP

“Veel woningen in Spanje staan online om kopers te lokken.
Het zijn “lead generators”.

NIET TE KOOP



OPVRAGEN :

Gemiddeld heb je per woning
5 contactpogingen nodig
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Gemiddeld b contactacties
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b contactacties 100 contactacties

b contactacties 75 contactacties

175 CONTACTACTIES
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Lastminute
Agenda-aanpassingen

DE KOPER REIST AF NAAR SPANJE

 Dag voor het bezoek wordt er opnieuw bevestigd

{3  Van elke 5 bezoeken worden er 2 lastminute verzet of =
. afgezegd (gemiddeld) I
S * Lastminute worden er 3 extra woningen gezocht & -
Agenda bezichtigingen I 2 bezichtigd (gemiddeld)
» Efficiente routes worden uitgestippeld
» Er is constant contact tussen Botobi, de verkoper en
0 1 2 3 4 5 6 de koper -

Bezichtigingen  ®m LM agenda-aanpassing
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CONCLUSIE

GEVOLG VOOR KOPERS I FOMO! FEAR OF MISSING OUT
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